Profil de I'étudiant(e)

L'étudiant(e) doit avoir :

e le sens du contact humain

o le sens de I'organisation

» le sens des responsabilités

o de bonnes connaissances générales

e une bonne expression écrite et orale

L'étudiant(e) doit étre acteur
de sa formation !

Lieux de stage

L'étudiant(e) peut réaliser ses périodes
de stage dans des secteurs tres
diversifiés.

Exemple : Grandes surfaces alimentaires,
Magasins spécialisés dans ['habillement,
le sport, la beauté, le bricolage, la
culture, les loisirs, les jouets, le
multimédia, I'électroménager... Mais aussi
les agences immobilieres, bancaires,
assurances, parapharmacies, parcs
d'attractions, concessions automobiles...

Pourquoi venir chez nous

Tres bon score de réussite (> 90%)
Un équipe performante, soudée et a
I'écoute des étudiants

Un partenariat d'excellence avec ITUT
de Champs sur Marne pour les
étudiants(es) motivé(e)s

Visite d'école de commerce et
préparation au concours d'entrée
Interventions de chef d'entreprise,
d'anciens étudiants...

Organisation d'examens Blancs et
d'entrainement

Contact

Lycée Blaise Pascal
15 allée du commandant Guesnet
77170 Brie Comte Robert

01.64.05.22.65
http://lyceeblaisepascal 77 .fr/

LYCEE BLAISE PASCAL

77170 Brie Comte Robert

B.T.S

BREVET TECHNICIEN SUPERIEUR

M.C.O

MANAGEMENT
COMMERCIAL
OPERATIONNEL

Une équipe expérimentée et
professionnelle engagée
dans la réussite de ses étudiants
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